[image: ]
Área de Modelo de Negocio: Recursos clave

Estado: VERDE
Los recursos clave que utilizamos para producir y entregar nuestros bienes y servicios SON ESTABLES, lo cual nos ha dado una ventaja sobre nuestros competidores debido a la inestabilidad o riesgos que otros presentan en comparación a nosotros. (ej. bienes, personal, propiedad intelectual, marca, etc)		
Buenas Prácticas de innovación en esta área de modelo de negocio:
A. Castillos basados en usuarios:
Crea un modelo de negocio que incluya efectos de red (un producto/servicio se vuelve más valioso cuando más usuarios lo utilizan) en el cual un gran número de usuarios es equivalente a valor relativo de otros usuarios. Desarrolla una gran base de usuarios para establecer una ventaja competitiva que haga difícil para la competencia igualarte
Preguntas clave:
¿Cómo podríamos establecer una ventaja competitiva basada en una base grande de usuarios y efetos de red en nuestra propuesta de valor?
Actividades recomendadas:
1. Identifica la base de usuarios que pueden convertirse en la ventaja competitiva
2. Resuelve su problemas y genérales valor
3. Adquiere más usuarios de forma agresiva
4. Utiliza estos usuarios en tu propuesta de valor
5. Aprovecha esta ventaja competitiva para monetizarla

B. "Castillos de plataforma:
Crea un modelo de negocio basado en efectos de red (efecto de red de dos lados ocurre cuando el aumento del uso de un tipo de usuario hace que sea más valioso para el otro tipo de usuario)  en el cual un gran número de usuarios representa valor para uno o varios tipos de usuarios y viceversa. Lo cual haga difícil para cualquiera con pocos usuarios competir
Preguntas clave:
¿Cómo podríamos crear una plataforma multi lados que dependa en la existencia de dos o más bases grandes de usuarios?
Actividades recomendadas:
1. Identifica cómo puedes conectar dos grupos a través de una plataforma
2. Crea una propuesta de valor para cada grupo
3. Genera acciones para atraer agresivamente a esos usuarios
4. Aprovecha esta ventaja competitiva

C. Castillo de Propiedad Intelectual:
Utiliza la propiedad intelectual para ganar ventaja a la competencia. Ofrece ventajas competitivas diferenciadas que sean difíciles o imposibles de copiar si no tienen la propiedad intelectual
Preguntas clave:
¿Cómo podríamos utilizar adecuadamente la propiedad intelectual como una ventaja competitiva (en áreas donde antes no eran importante)?
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